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ny materskou spolo¢nostou z Irska, ktora sa
pre rovnaky krok rozhodla vo vSetkych dcér-
skych firmach na eur6pskom kontinente. Pra-
vidla EU umoziiujt podnikat poistovniam aj
inym finanénym subjektom v ¢lenskych §ta-
toch priamo zo zahranicia alebo cez poboc-
ky, nemusia zriadovat dcéry, ako to bolo na
zaciatku devitdesiatych rokov, ked este Slo-
vensko nepatrilo do EU a siikkromné poistov-
nictvo sa iba rozbiehalo.

Menej formalit

Ako vysvetluje financ¢ny riaditel slovenskej
pobocky MetLife Pavol Dorcak, firma si tak
uvolnila obrovsky objem kapitalu, ktory do-
kaze momentalne efektivnejsie alokovat me-
dzi pobocky. Hovori, Ze momentalne irska
MetLife, ktora ma pobocky vo viac ako de-
siatke krajin po celej Eurépe, ma k dispozi-
cii o tretinu viac kapitalu nez pred transfor-
maciou. Len preto, Ze v kazdej z krajin ne-
musi drzat zakladné imanie a tieZ povinnu
administrativu akciovky, ako je predstaven-
stvo ¢i dozorna rada. Aj formalne kroky, na-
priklad zvySovanie kapitalu, musi v akciov-
kach schvalovat predstavenstvo a zapisovat
sid do obchodného registra, ¢o cely proces
spomaluje a predrazuje. P. Dorc¢ak zdoraz-
nuje, Ze pri zmene na pobocku neprestant
na Slovensku platit dane: ,,POsobime v tej-

MetLife patri medzi najstarsie a najvdcsie poistovne na Slovensku. Na pobocku sa zmenil

Prirozhovoroch
s predstavitelmi velkych

poistovni na Slovensku sa
moznost zmeny na pobocku
premiela uz niekolko rokov

v

to krajine a dafiova povinnost nam tu vzni-
ka aj nadalej.“

Podobna matematika by platila pre via-
cero dalSich velkych nadnarodnych poistov-
ni. A iné na Slovensku takmer ani nepdso-
bia. Vynimkou je stale mala PoStova pois-
toviia zo skupiny Postovej banky. Dokonca
ani Novis, jedina nova slovenska akciovka
v poistovnictve za vySe desatrocie, nep0so-
bi iba na Slovensku. Momentalne véicSia Cast
jej biznisu je z Nemecka. Posobi tam pros-
trednictvom pobocky.

Kapital vladne

Poziadavky na kapital st vSeobecne jednou
z hlavnych prekazok vzniku novych velkych
poistovni. Ked pad investicného oddelenia
americkej poistovne AIG v roku 2008 pri-
karil finan¢nej krize, zacal sa tlak regulato-
rov na doslednejsie sledovanie rizik v pois-

o

a pred dvoma rokmi.

tovnictve. Napriek tomu, Ze klasické poistné
odvetvia - poistenie majetku a Zivotné pois-
tenie - nezaznamenali zasadny prepad ani
problémy. Samotna AIG je toho nakoniec do-
kazom. Sice sa rozdelila na dve polovice, Zi-
votnu a nezivotnd, a pomoct jej musela fe-
deralna vlada, ale z odpredaja svojich c¢asti
vysplacala tver do piatich rokov. Dovedna
vlade vratila 182 miliard dolarov, o takmer
23 miliard viac, neZ dostala. Zivotna odnoz
AIG sa stala stcastou najvacsej Zivotnej po-
istovne sveta MetLife. Prave ta sa rozhodla
zefektivnit vyuzitie svojho kapitalu zmenou
eur6pskych dcér na pobocky.

Pri rozhovoroch s predstavitelmi vel'kych
poistovni na Slovensku sa moznost zmeny na
pobocku premiela uz niekol'ko rokov. Vzdy
s tym, Ze je to narocné. Ale ak sa raz akcionar
rozhodne, Ze sa do toho pusti, tak sa pros-
te tym smerom pojde. A to bez toho, aby si
to klienti vyraznejSie uvedomili, ¢o potvr-
dzuje aj samotna Metlife. Zmeny majitelov ¢i
ich pravnej Struktiry klientov nezaujimaja.

Zlucovanie...

Tento fakt potvrdzuje i pripad posobenia sku-
piny Generali na Slovensku. Generali Pois-
tovna je trhovou trojkou, na toto miesto sa
dostala po zlii¢eni s Ceskou poistoviiou -
Slovensko. A vlani pohltila aj svoje dve ses-
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try, Genertel a Eurépsku cestovni poistov-
niu. Obe na Slovensku pésobili ako pobocky,
jedna z Madarska a druha z Rakiiska. KedZe
to sposobovalo manazérske problémy, roz-
hodla sa materska spolo¢nost ,,dat vSetky
znacky pod jednu strechu“, vysvetluje $éf
slovenskej Generali Roman Juras. Ak si ne-
precitali povinni informaciu o zmene Struk-
tiry, nemuseli si bezni klienti presun vobec
v§imnit. Obe firmy st sice uz sacastou vel-
kej Generali, no zachovali si svoje predcha-
dzajice znacky. Ako vysvetluje R. Juras, obe
firmy st Specificky zamerané, a tak sa na tr-
hu nebijt.

... @ NOVé znacky

Skor nez rozbiehat celé nové poistovne
a prejst naro¢nym administrativhym proce-
som - spominanému Novisu to trvalo viac ako
rok - je skratka jednoduchsie spustit len no-
v znacku. To bol aj pripad online poistenia
aut Onlia, ktoré predstavila poistoviia Union.
Ako vysvetluje Martin Halada z Onlie, ideou
bolo predstavit tiplne osobitnt znacku so se-
paratnym produktom, nenadviazant vizu-
alne ani komunikacne na Union. Akurat by
vyuzivala know-how Unionu, ktory bol vo6-
bec prvou stikromnou poistoviiou na sloven-
skom trhu. A naozaj, zmienka o tom, Ze pro-
jekt je v skutocnosti sticastou Unionu, je na
aplne najspodnejSom mieste stranky. Navy-
Se vobec nie v tradi¢nej ¢ervenej farbe, ale
v onliovskej modre;j.

Oslovia inych

Vyhodou takéhoto pristupu je moznost oslo-
venia Gplne inej skupiny zakaznikov, nez by
ziskala len samotna znacka. Podobne napri-
klad funguje aj skupina Vienna Insurance
Group. T4 je v skutoc¢nosti najsilnejSou znac-
kou slovenského poistného trhu, akurat ma
svoj biznis rozdeleny na tri ¢asti: Kooperati-
va oslovuje hlavne vicSie mesta, Komunalna
poistoviia je historicky zasa zamerana na re-
giony. A Poistovia Slovenskej sporitelne je
zivotna poistoviia s osobitnym biznis mode-
lom, kde predava produkty cez siet najvac-
Sej banky. Aj ked uz sa dlhsie ptsta aj me-
dzi sprostredkovatelské siete, aby dokazala
dalej rast. Skupina patri medzi najrychlejsie
rastiice na Slovensku, ¢o nie je medzi taky-
mi velkymi hra¢mi bezné.

Viada nepomaha

K pribtidaniu novych hracov neprispieva ani
pristup vlady. Regulator tlaci poistovne skor
do opatrnosti - principy smernice Solvency
1T ich donitili ovela podrobnejsie analyzovat
riziko a jej zavedenie stalo desiatky miliobnov
eur. Vela zo slovenskych poistovni vsak as-
ponl mohlo vyuZit existujtce pristupy svo-
jich majitelov a jednotné pravidla zasa vy-
tvorili aj férové hracie prostredie.

Problémom podIla poistovni je nefér pri-
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Jednoduchsie alacnejSie je
vytvorit novii znacku €i
pobocku uz existujiicej
poistovne, nez rozbiehat
dcérsku spolo¢nost

stup $tatu. Ten vlani rychlo spisal a schva-
lil povinny osempercentny odvod z nezivot-
ného poistenia. Len zasahom v parlamen-
te a po vydatnej kritike zo strany Narodnej
banky Slovenska sa aspon jeho takmer lik-
vida¢ny dosah obrtsil ,,len“ na novouzatvo-
rené zmluvy. (Viac v texte na nasledujticej
dvojstrane.)

Popritom vsak §tat predlZil poistovniam
platnost osobitného odvodu zo zisku. ,,V po-
krizovych rokoch sme boli trpezlivi, chapali
sme potrebu zniZovania deficitu,” vysvetluje
genézu vzniku odvodu $éf Kooperativy Vla-
dimir Bakes. TieZ objasnuje, preco sa proti
nemu silnejSie neozvali skor: ,,Bol ¢asovo ob-
medzeny, najprv do roku 2013, potom do ro-
ku 2016.“ Namiesto ukoncenia sa vSak zdvoj-
nasobi a zmizne i dno pre odvod. Doteraz
poistovne platili Specidlny odvod od troch
miliénov eur, po novom uz bude z kazdé-
ho eura zisku.

Odvod zostava - napriek slubom
Odvod zo zisku nadvihuje poistovne zo sto-

liciek. Najma preto, Ze sa odvolava na krizy
a poistovne ich nespdsobili. Navyse sa navrh
objavil vlani na posledni chvilu a §tat nedal
poistovniam adekvatny priestor na pripo-
mienkovanie ani pripravu.

Podobne nespravodlivo vnimaji odvod
zo zisku aj bankari, pretoze Slovenska sa fi-
nancna kriza viac-menej ani nedotkla a nie
je ¢o sanovat. Napriek tomu ani banky ne-
mozu prestat doplacat na ,rieSenie” kriz.
Hoci im mala po naplneni tristvrtemiliar-
dovej porcie klesniit sadzba odvodu, kto-
Iy sa pocita z pasiv na jednu desatinu, ne-
udeje sa tak.

Na zisku nezalezi

Vlani parlament aj pre banky odhlasoval kon-
zervaciu vlanajSieho stavu, teda odvodu 0,2
percenta z pasiv do roku 2020. Potom by to
malo klesntt na nulu. Centralna banka sta-
le upozornuje, Ze to zoZerie velku cast zis-
ku bankového sektora a oslabi jeho schop-
nost tvorit novy kapital. Pritom prave zis-
kovost je v ¢ase nizkych trokovych sadzieb
velmi vyznamna. Dosledkom mozu byt nie-
len vyssie poplatky klientom, ale napriklad
aj mensSia dostupnost Gverov.

Bankovy sektor je pritom vyrazne zisko-
vejsi nez poistovnictvo - cely sektor vlani
zarobil menej nez najvacsia banka na trhu,
Slovenska sporiteliia. Osobitny odvod pre-
to poistovne pocitia vyraznejsie nez v ban-
kach. ©
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Odvody v nezivotnom poisteni

Ceny porastu, ale nemusi
to byt skokovy sok

Osempercentny odvod poistovni po Gprave aspon neohrozuje finanénu stabilitu,
no dosledky bude mat nemalé

Martina Klasekova

ostupny narast cien po-

istenia a utlmenie kon-

kurencie na trhu. S ta-

kymi désledkami mu-
sia pocitat poistovne aj ich klienti
po tom, ¢o od zaciatku tohto ro-
ka vlada zaviedla osempercent-
ny odvod v nezivotnom poisteni.
Oproti pévodnému navrhu, pod-
la ktorého mali odvodu podliehat
vsSetky neZzivotné poistky, sa no-
va tarcha viaze len na novo uza-
tvorené zmluvy. Narodna banka
Slovenska (NBS) sa uz aspon ne-
musi obavat ohrozenia finan¢nej
stability Slovenska. PretoZe pres-
ne taky potencial mal prvy navrh
vlady. No dosahy novinky, kto-
ra je skrytou darnou v poistovnic-
tve, beztak budi. Niektoré poist-
né odvetvia by boli aj po zavedeni
odvodu iba na nové zmluvy bez
zvySenia cien stratové. ,,To nie je
udrzatelny stav,“ poznamenava
NBS v poslednej sprave o finané-
nej stabilite Slovenska. Narastu
cien poistiek, ktoré cela deka-
du v krajine stagnovali, sa preto
klienti nevyhnu. Aj ked zdrazo-
vanie bude skor postupné a ne-
pride skokovo.

Postupne

Osempercentny odvod na nezi-
votné poistky je i¢inny od za-
¢iatku tohto roka a pred jeho
schvalenim sa proti nemu spus-
tila lavina odporu. Klientov, po-
istovni i centralnej banky. Ked'sa
poslanci v parlamente po prero-
kovani navrhu v gestorskom vy-
bore zhodli na tom, Ze sa novy
odvod pre poistovne nebude ty-
kat vSetkych zmluv, ale len no-
vych, rétoriku zjemnil aspori do-
hlad nad finanénym trhom. Pod-
la NBS budii mat poistovne dost
Casu na to, aby sa plynule prispo6-

sobili novej situacii. Vplyv v jed-
notlivych poistnych odvetviach
moze byt rozdielny a roézne dl-
ho bude trvat, kym bude zretel-
ny. Zavisiet bude aj od toho, do
akej miery sa v tom-ktorom po-
isteni zvyknu prolongovat sta-
ré zmluvy. Nové zmluvy st to-
tiZ od Nového roka menej kon-
kurencieschopné v porovnani
s existujlcimi uzavretymi poist-
nymi zmluvami. A klienti maji

menSiu motivaciu staré zmluvy
menit. ,, D3 sa oc¢akavat, Ze mie-
ra prolongovanych zmlav bude
rast,” hovori NBS. VysS§ia miera
prolongovanych zmltv podla nej
naznacuje, Ze obdobie zniZenej
konkurencie bude v danom seg-
mente trvat dlhsie. V sti¢asnosti
sa podla NBS pri poisteni majet-
ku a poisteni vSeobecnej zodpo-
vednosti za Skodu devit z desia-
tich zmlav prolonguje. Pri pois-

teni aut, choroby a trazu, ako aj
pri poisteni Gveru, kaucie a roz-
nych finan¢nych strat je miera
prolongacie nizsia, na Grovni 60
az 70 percent.

Nielen cena
Asociacia poistovni zatial pova-
Zuje hodnotenia vplyvu osemper-
centného odvodu za priskoré. Nie
vSetky cenové zmeny z ostatného
obdobia podla nej mozno bez dal-
Sej analyzy pripisovat iba vplyvu
odvodu, hoci sa to neda tplne vy-
lacit. ,,0d zaciatku sme upozor-
novali, Ze tato zmena je skrytou
dariou a k zvySovaniu cien s naj-
vicSou pravdepodobnostou doj-
de skor ¢i neskor vo vsetkych seg-
mentoch nezivotného poistenia,“
hovoria poistovne. AvSak spdso-
bov, ako sa da riesit nova situa-
cia, je viacero: zniZenie poistného
krytia v novych zmluvach, ztze-
nie ponuky produktov alebo ob-
medzenie doplnkovych sluzieb
pre klienta. Na zaciatku tak ne-
musia byt zmeny cien kriklavé.
Slovensky klient je totiz na tipravy
cien velmi citlivy. To musia pois-
tovne v konkurenénom prostredi
na poistnom trhu brat do tivahy.

Standardne si poistovne sta-
novuju ceny v zavislosti od zlozZe-
nia poistného kmena. Podla to-
ho, kol'ko poistiek a akého druhu
maju v portfoliu. A tiez od vyvo-
ja Skodovosti v jednotlivych seg-
mentoch poistenia. LenZe povin-
nost odviest osem percent z prija-
tého poistného je podla asociacie
taka vysoka sadzba, Ze sa z dlho-
dobého hladiska prejavi urcite
v kazdej poistovni. Otazkou je,
ako a v akom ¢asovom odstupe
to pociti klient.

Novy osempercentny odvod sa
nebude tykat povinného zmluv-
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ného poistenia, no to nezname-
na, Ze ide o vynimku. Pri tomto
poisteni poistovne uZz podobny
odvod v rovnakej vyske odvadza-
ja. O tieto peniaze sa stara mi-
nisterstvo hospodarstva, ktoré
ho prerozdeluje tym, ¢o bdeji
nad bezpecnostou a plynulostou
cestnej premavky ¢i objastiova-
nim nehdd. Dostavaja ho napri-
klad hasic¢i, zachranky ¢i stredis-
ka tiestiového volania. Poistovne
proti nemu roky namietaju, lebo
je podla nich protiGistavny a je to
skryta dan.

Aj zavedenie osempercentné-
ho odvodu povazuju za nesysté-
mové a lstavne problematické
rieSenie. Prekaza im, Ze odvod
neslizi na sanaciu poistného trhu
alebo rieSenie problémov, ktoré
by sam vyvolal. Je to skratka pri-
jem Statneho rozpoctu. ,,Je abso-
litne nepochopitelne urceny vy-
lucne na spotrebu a financovanie
verejnych vydavkov $tatu,” roz-
horcuju sa poistovne. Poistovne

Co méze
sposobit’
osempercentny
odvod

ceny novych poistiek
Vv nezivotnom poisteni
porastu, no nemusi to byt
skokovo

klienti budu dihsie
prolongovat staré zmluvy,
konkurencia v poistovnictve
sa utimi

moze klesnut poistného
krytie v novych zmluvach,
z0zi sa ponuka produktov
alebo sa obmedzia
doplnkové sluzby pre klienta

firmy mézu hladat’
alternativy poistenia
v zahranici

poistovne mézu
prehodnotit svoje posobenie
na trhu, pripadne jeho rozsah

prvykrat zaplatia odvod za zmlu-
vy uzavreté od 1. janudra 2017 do
novembra 2017. Uhradia ho do
konca kalendarneho roka 2017.

Nuatena zmena

Rizikom pre poistovne a zbytoc-
nou komplikaciou pre klienta by
mohla byt cesta hladania nové-
ho poistného vztahu v zahranici.
Najmaé velké podniky, kde je na-
priklad poistenie zodpovednos-
ti ¢i niektoré produkty priemy-
selného poistenia nevyhnutnost,
mozu hladat alternativy v zahra-
nici. Ak st stcastou medzinarod-
nej skupiny, zmena moze byt
rychla. O tom, Ze na razne zvy-
Senie poistky firmy nepristipia
a budu hladat alternativy, hovori-
li TRENDU neoficidlne napriklad
Hoci boli zvyknuti na doma-
ce poistovne, tento zvyk mézu
zmenit. Darmo, firmy musia tiez
hladat cesty optimalizacie na-
kladov.

Extrémnym dosahom, na kto-
ry upozornuji poistovne, moze
byt nizZsia miera poistovania na
Slovensku. Jednoducho sa moze
stat poistenie pre viacerych Iudi

nedostupnym luxusom. ,,Readlne
hrozi, Ze sa miera penetracie po-
istenia v neZivotnom poisteni zni-
Zi, vlepSom pripade bude stagno-
vat,” odkazuji poistovne. Pripo-
minajd, Ze nizsia poistenost ma
tieZ svoje dosledky a Stat by mal
mysliet na to, Ze ak klesne, zvy-
§i sa odkazanost ob¢anov narn.
Viac ludi sa bude spoliehat na
odskodnenie od Statu napriklad
pri zivelnych pohromach. ,,Mo-
tivacna a edukacna tloha §ta-
tu smerom k obcanom dostala
zavedenim osempercentného
odvodu vyrazni ranu,” dodava
poistna asociacia. Pritom napri-
klad vlada Ivety Radicovej hla-
dala, naopak, cestu, ako poiste-
nie domacnosti a nehnutelnosti
zvysit. Chcela ho spravit povin-
nym, aby $tat nemusel nahradzat
povodnové Skody. Na Slovensku
je aktualne poistena len zhruba
tretina domov a stavieb, na Za-
pade toto cislo prevySuje osem-
desiat percent. ©
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Dochodkové sporenie

Penzie sa stanu pre poistovne
vyznamnym zdrojom prijmov

Volnejsi programovy vyber dbchodkovych Gispor otvori viacero moznosti sporitelom,
poistovne vsak upozornuji narizika

Jan Zaborsky

enzijné Gspory v druhom pilieri pra-

ve prekrocili objem sedem miliard

eur. A kazdorocne zhruba o dalSiu

polmiliardu rastii. Momentalne to-
to ¢islo patri medzi hlavné ukazovatele Zivota
v druhom pilieri, cely systém ma totiz za se-
bou len 12 rokov a je teda eSte stale v spori-
vej faze. Ked ,,dozrie“ a ludia za¢nu postupne
hifnejSie dosahovat vek odchodu do déchod-
ku, miliardy sa za¢nti prelievat do poistovni.
Tie maji v sti¢asnosti v Zivotnom poisteni
zhruba jednu miliardu eur ro¢ne. Druhy pi-
lier sa im tak v nasledujticich dekadach sta-
ne vyznamnym zdrojom dal$ich prostried-
kov. Hlavne preto, Ze velka cast Gispor pdjde
prave poistovniam, ktoré ich zmenia na do-
zivotné dochodky.

Vol'nejsi vyber
Zakon sice pocita s viacerymi moznostami vy-
beru tspor, anuitu asponl v minimalnej vyske
vSak dostane kazdy klient v druhom pilieri.
Len ten moze vyberat, komu vychadza velmi
vysoky dochodok z oboch pilierov - viac ako
Stvornasobok Zivotného minima, co je takmer
osemsto eur. Na porovnanie, priemerny do-
chodok je na Slovensku mensi nez polovica
tejto sumy. Moznost Cerpat Gispory naraz ale-
bo postupne preto ostane vyhradena pre mi-
moriadne dobre zarabajticich zamestnancov.
Novy Statny tajomnik ministerstva prace
Ivan Svejna si stanovil za tlohu skresat tiro-
ven, od ktorej sa da vyuZit programovy vy-
ber. ,,Som presvedceny, Ze ludia by mali mat
viac moznosti, ako Cerpat svoje tispory,” tvr-
di. Preto v aktualnej novele, podporenej vla-
dou, navrhuje limit na programovy vyber zni-
Zit o Stvrtinu.

Menej ako Stvrtina

PodIa . Svejnu hovoria jasne predovsetkym
¢isla tych, ktori uz maji narok na anuitu, no
nevybrali si ju. Z 3 100 klientov, ktori za uply-
nulé dva roky mali uz narok dostat doZivotny
dochodok aj z druhého piliera, si redlne jed-
nu z pontk vybralo len 707 klientov, menej
nez Stvrtina celého poctu. Poistovniam
celkovo odovzdali Styristotisic eur. Po-

Ako vyzera Gerpanie anuit
(0d 1. 1. 2015 do 31. 12. 2016)

Nehrnti sa do anuit
(0d 1.1. 2015 do 31. 12. 2016)

Mald nasporena suma
Anuita + do¢asny dochodok—
Anuita + programovy vyber —

Anuita—\

Celkovo si v danom Case vybralo anuitu 707 déchodcov.
PRAMEN: Ministerstvo prace, socidlnych veci a rodiny

Nemali dost prostriedkov /
Vybrali si anuitu J

PoZiadali o anuitu,
ale nevybrali si

Mohli poZiadat o anuitu,
ale nepoziadali \

Celkovo si v danom ¢ase mohlo Ziadat o anuitu 3 100 dochodcov.
PRAMEN: Ministerstvo prace, socidinych veci a rodiny '
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Dochodkové sporenie

Penzisti sul pre poistovne zaujimavi
aj mimo druhého piliera

lovica z vySe troch tisicok novych déchodcov
o ponuku od poistovni ani nepoziadala. Pod-
Ia 1. Svejnu je to aj preto, lebo ¢akaji, ¢i ne-
pride nova moznost IahSie Cerpat Cast uspo-
renych prostriedkov.

Proti zmenam v programovom vybere sq,
naopak, poistovne. UZ teraz je nastavenie vy-
poctu anuit pre ne neprijemne vSeobecné.
Zakazuje im brat pri vypocte anuit do Givahy
akékolvek statistické kritéria s vynimkou ve-
ku. Dokonca ani pohlavie nesmie pri prera-
tavani zohravat Ziadnu alohu, Zeny sa pritom
Statisticky doZivaji o vySe pét rokov viac nez
muzi. To ma pri doZivotnej penzii vyznamny
finanény vplyv.

Sirsia moznost programového vyberu zvy-
Suje riziko takzvanej antiselekcie, hovori §éf-
ka Slovenskej asociacie poistovni Jozefina Za-
kova. Ak klient dostane na vyber dozivotny
doéchodok alebo programovy vyber, je preri-
ho zaujimavejsia ta druha moznost. Ak vSak
ocakava, Ze sa dozije vysokého veku - napri-
klad na zaklade rodinnej genetiky -, moze
sa rozhodniit pre dozivotny déchodok. Ten
bude mat vyssi, ako by dostal pri presnej-
Som, Statisticky podlozenom vypocte. Ak sa
takymto spésobom zaénti rozhodovat desat-
tisice dochodcov, statistika sa zvrati v nepro-
spech poistovni. Ti si svoj stratovy produkt vy-
kompenzuji na klientoch. A to na vSetkych,
aj na takych, ktori mozZnost programového
vyberu nemajt.

Ostatni vyékavaju

1. Svejna si za navrhom viicsej volnosti zaob-
chadzania s Gsporami stoji, pricom zdoraz-
nuje, ze anuity budi nadalej tvorit zaklad d6-
chodku z druhého piliera. ,,Som si vedomy
toho, Ze pre aktuarov, ktori zodpovedaja za
to, aby boli zavizky poistovne riadne vykry-
té aktivami, to bude komplikovana situacia,”
hodnoti. Veri vSak, Ze §irsi programovy vy-
ber bol prislubom systému od jeho spustenia
pred viac ako desiatimi rokmi a on ten prislub
len plni. Zaroven si nemysli, Ze vSetci, o ti
moznost dostant, si automaticky budi vybe-
rat programovy vyber. ,Lludia nie st nezod-
povedni, uz teraz su klienti, ktori maji moz-
nost dostat programovy vyber a aj tak si za
vSetko kipia anuitu,” hovori. Neobava sa to-
ho, Ze vysSia neistota bude znamenat znize-
nie konkurencie na anuitnom trhu (momen-
talne sa do systému zapojili len Allianz, Ge-
nerali a Union).

Vacsina poistovni stale eSte prehodnocu-
je, ¢i sa do systému ma pre ne vyznam za-
pojit. Potencidlne sice dostanii do spravy aj
miliardy eur, no pri nespravnom nastaveni
produktu to znamena aj riziko moznych mi-
libnovych strat. Nechavaja preto priekopni-
kov trhu, aby vychytali muchy a legislativne
nedostatky, a rozhodnii sa, az ked'sa zo sto-
viek klientov rocne stanii desattisice. Ak by sa
anuity kupovali z celej sumy tispor, boli by ich

Treti pilier, teda
doplnkové dochodkové
sporenie, sa mal stat
akymsi dobrovolnym
dochodkovym pilierom.
Aj v iom sa pocita

s predajom anuit. Zatial
to vSak ma zasadny
nedostatok, priemerné
aspory v tomto systéme
st velmi nizke. A tak
zatial vyplaty prebiehaji
postupnym c¢erpanim

z vyplatnych fondov.
Tento systém pritom
mal byt len prechodnym
rieSenim. Nepomaha

ani fakt, Zze doplnkovy
systém sa za 20 rokov
existencie niekol'kokrat
menil a mnoho klientov
ma stale moznost

si cast nasporenych
prostriedkov, niektori
dokonca aj vSetko,
vycCerpat naraz. Podla
skiisenosti DDS, ak klient
takiito moznost ma, v 99
percentach pripadov to aj
spravi. Penzijné sporenie
maji ako osobitny
produkt v portfoliach

aj samotné Zivotné
poistovne, jeho podiel

je vSak zanedbatelny.
ZaujimavejSie sa pre
klientov kombinované
produkty ako investicné
Zivotné poistenie,
pripadne disto rizikové
poistky.

Sluzby st tiez zaujimavé
Slovaci si celkovo velmi
malo sporia na penziu
mimo povinnych
odvodov. Slovensko tak
patri k jednym z mala
narodov, kde ludom

na penzii neplyna
prakticky ziadne

prijmy z finan¢nych
aktiv. Zato sme silni

v tych nefinan¢nych
aktivach, predovsetkym
v nehnutelnostiach. Preto
sa hovori aj o spusteni
moznosti takzvanych
reverznych hypoték. Pri
nich by poistovia alebo
banka ponitikla klientovi
dozivotni anuitu
vymenou za nehnutelnost
po jeho smrti. Existuje
uz aj legislativna podoba
tohto navrhu, zatial vSak
neopustila rezort financii.
Hlavnym problémom
totiz je nizka hodnota

velkych miest. Tie ich
robia nezaujimavymi pre
hypotéky, pritom mimo
velkych miest by mohol
byt zaujem o dodatoc¢ny
prijem na penzie
zaujimavejsi.

Poistoviia NN si zas
uvedomuje potrebu
starostlivosti o starSich

a pontika produkt urceny
Specialne pre seniorov.
Cezen mozu seniori ziskat
rozne sluzby, od opatery
napriklad po dodavanie
obedov v c¢ase, ked st
dochodcovia priputani
na 16zko. Zaroven NN
rozbieha aj podporu
zdravia. ,,Aktudlne

je mozné k zmluvam
ziskat sluzbu rodinného
lekara,” vysvetluje Séf
poistovne Peter Brudnak.
Ako zdorazinuje,
prevencia je dolezita

vo vSetkych oblastiach

a dokaze ulahcit Statu aj
sikromnym poistovniam:
»AZ 97 percent invalidity
je dosledkom choréb.“
Zdravsi aktivny Zivot
potom znamena, Ze aj na
penzii budi ludia dlhsie

na celkovej produkcii

rozhodnutia jednoduchsie. Povinna ti¢ast by
umoznila lahSie modelovat imrtnostné tabul-
ky a dalSie potrebné Statistické ukazovatele.

I. Svejna chape aj nelahku poziciu aktua-
rov, ktori sa staraji o krytie dlhodobych zaviz-
kov poistovni aktivami. Od tych by ludia chce-
li vidiet ¢o najvysSie penzie, zaroven ich vSak
vypocitavaji v situdcii, ked aj dlhodobé kon-
zervativne investicie nevynasaji takmer nic.

Sedem miliard eur je uz
v druhom déchodkovom
pilieri. Postupne sa tieto

uspory premenia na anuity
astani sajednym

z vyznamnych zdrojov pre
zivotné poistovne

Zabuda sa na bonus

Samotné anuity sa v sticasnosti pohybuja ra-
dovo v desiatkach eur. Kto ma nasporené vel-
mi mélo, zhruba do dvetisic eur, méze si dat
celtl sumu vyplatit naraz, dozivotny décho-
dok z takejto sumy by bol administrativne

nehnutelnosti mimo zdravi. (jz)

4

nerentabilny. K tejto nominalnej sume vsak
treba eSte priratat aj zhodnotenie naspore-
nych prostriedkov, ktoré poistoviia vyplaca
raz ro¢ne ako takpovediac ,,bonus“ k anui-
te. KedZe obhospodaruje velki sumu tispor
s jasnym horizontom cerpania, vie ju aj in-
vestovat s tym, Ze vacSinu vynosu dostane
klient. Velké hal6 s nizkymi anuitnymi pen-
ziami, ktoré vlada vyuzila na doposial najvac-
Sie otvorenie druhého piliera, tieto bonusy
nezdoéraznovalo.

Nizka vaha druhého piliera na prijmoch
je vSak pochopitelna, samotny systém fun-
guje len desat rokov, navyse ho pred Styrmi
rokmi vlada vyrazne okresala a odvody don
zmensSila o viac ako polovicu. Z pévodnej po-
lovice odvodov na penzie uz teda dnes tvori
len pétinu. Aj podiel Gspor na celkovej pen-
zii je teda malo vyrazny a zhruba 90 percent
prijmov dostavaju takito dochodcovia tak ¢i
tak od statu. Tento podiel by s dospievanim
druhého piliera (a postupnym rastom odvo-
dov zo Styroch na Sest percent, s ktorym sa
zacalo v tomto roku) mal narastat. Obzvlast
ak sa bude darit zhodnocovat prostriedky v ri-
zikovejSie nastavenych fondoch.

©
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Portal Financna Hitparada hodnotil
spokojnost zakaznikov so Zivotnymi
poistoviiami. Najspokojnejsich klientov
ma NN Zivotna poistoviia.

Sme vitazi, pretoze sme spolahlivy partner pre Zivot.
Poistovia™

roka
e » Zavazné poistné udalosti plnime na 98 %.
* Menej zavazné poistné udalosti plnime na 80 %.
P anonebiparada. s * 9 210 poistnych plneni vyplacame do 5 pracovnych dni.

NN NN Zivotnd poistoviia Na vas zalezi



