Navrhované znenie (AMSLICO):

Sprostredkovatel je povinny na poZiadanie informovat klienta o priemernych roénych akviziénych
nakladoch na poistenie v Zivothnom poisteni.

Priemernymi roénymi akvizicnymi nakladmi na poistenie sa rozumeju naklady na poistenie ,
prepocitané na jeden rok trvania poistenia, vyjadrené vo forme percentualnej ¢asti z predpisaného
roéného poistného, ktoré poistoviia kalkulovala za predchadzajice uGétovné obdobie k
navrhovanym typom poistnych produktov.”

VIG SR:

Sprostredkovatel je povinny na poziadanie informovat klienta o priemernych roénych akviziénych
nakladoch na provizie na poistenie v Zivotnom poisteni.

Priemernymi rocnymi akvizicnymi nakladmi na provizie na poistenie sa rozumeju naklady na
poistenie , prepocitané na jeden rok trvania poistenia, vyjadrené vo forme percentualnej Casti
z predpisaného ro¢ného poistného, ktoré poistovria kalkulovala za predchadzajuce Gétovné obdobie
k navrhovanym typom poistnych produktov.”

CPS :

,Poistovia je povinna na zaklade Ziadosti klienta informovat ho o priemernych ro¢nych akvizi¢nych
nakladoch na poistnd zmluvu v Zivotnom poisteni.”

Priemernymi roc¢nymi akvizicnymi nakladmi na poistnd zmluvu v Zivotnom poisteni sa rozumeju
naklady na poistnd zmluvu prepocitané na jeden rok trvania poistenia vyjadrené vo forme
percentudlnej casti z predpisaného roéného poistného, ktoré poistovria kalkulovala za
predchadzajuce uctovné obdobie k jednotlivym typom poistnych produktov (alebo ,k jednotlivym
typom poistnych druhov”).

UNION:

Sprostredkovatel je povinny na poziadanie informovat klienta o priemernych roénych akviziénych
nakladoch na poistenie v Zivotnom poisteni.

Priemernymi ro¢nymi akviziénymi nakladmi na poistenie sa rozumeju akvizi¢né naklady na poistenie
vynaloZené za predchadzajuce uctovné obdobie, prepocitané na jeden rok trvania poistenia,
vyjadrené vo forme percentualnej Casti z rocného poistného z novej produkcie, ktoré poistovria
vykazala za predchadzajice uctovné obdobie. Tieto priemerné roc¢né akvizicné naklady sa vypocitaju
spolu za druh poistenia Zivotné poistenie.

€SOB :

- vyjadrila nesuhlas s navrhovanym vypoétom - int/doplnent definiciu nenavrhla



ARGUMENTACIA + OTAZKY

VIGSR :

1. Uvedeny vladny zamer sa objektivne javi v rozpore so zdkonom ¢. 513/1991 Zb.
Obchodného zdkonnika (dalej len ako ,,0BZ“), najma so zakonnym ustanovenim § 17
a nasl., ktory reguluje obchodné tajomstvo a dalsie priamo nadvézujlice pravne vztahy.

2. Akviziéné naklady treba uvadzat celé alebo len akvizi¢né naklady na provizie
(doporuéujeme len na provizie)? Poistovne zrejme nebudd mat rovnaky systém pre
rozdelenie ndkladov na akvizi¢né a bezné.

3. Budu sa uvadzat skutoc¢né alebo kalkulované akviziéné naklady? Tu uvadzame
kalkulované- to by malo byt pre poistovne prijatelnejsie, zamer MF SR bol skuto¢né.

4. Priemerné rocné akvizi¢né ndklady sa vypocitaju z celého portfélia platnych poistnych
zmlav (aj historia, m6zu byt vyplacané aj nasledné provizie aj za zmluvy, ktoré nie su
novym obchodom) alebo len z nového obchodu (napr. za predchadzajuce uctovné
obdobie)?

5. V pripade prepoctu na jeden rok ako sa to bude poditat v pripade poistnych zmlav
uzatvorenych na neurcito? Bude to rovnako ako pri dafiovej vyhode rozpocitané na 10
rokov?

6. Nutné riesit stvisiace otazky : porusenie sankcie za neposkytnutie daného tdaju, resp.
jeho chybné uvedenie a moznost klienta overit si spravnost poskytnutej informacie.

1. PovaZzujeme tiez za nevyhnutné definovat v pripravovanom zikone pojem ,klient” a
upozornit na to aj MF SR.

2. Povinnost informovat klienta o akviziénych nakladoch sprostredkovatelom povazujeme
za netransparentnd, a to z dévodu, Ze akvizicné naklady idu za poistoviiou a nie za
sprostredkovatelom. Naviac poistoviia pri takomto navrhovanom rieseni nema moznost
ovplyvnit spravnost reps. nespravnost informdcie poskytovanej sprostredkovatelom
klientovi. Uvedené bolo aj sucastou koncepcie ochrany spotrebitela, kde zamerom je
zlepsit informovanost klienta zo strany finan¢nych institucii a nie zo strany ich
sprostredkovatelov.

3. Pri definicii priemernych ro¢nych akvizi¢énych nakladov este poukazujem na to, Ze pojem
,poistny produkt” nemame nikde formulovany, aj ked'je to vSieobecne pouzivané
spojenie. Naviac v zdkone ¢. 8/2008 Z. z. o poistovnictve je klasifikacia poistnych odvetvi
podla poistnych druhov

UNION:
1. Cielom navrhovanych zmien v zneni je jednoznacnejSia formulécia a spresnenie

pojmov, aby boli ¢o najviac v sulade s vykazmi NBS platnymi od 1.4.2008.
Vo vykaze Ppn (PTZ) 03-04 rocné poistné za pripoistenia k zZivotnému poisteniu,
ktoré prinalezi do jednotlivych skupin zivotného poistenia nie je zaradené priamo
do skupiny hlavného poistenia, ale spolu za vSetky pripoistenia do jednej skupiny
,Pripoistenie®.
Pre zaciato¢né néklady neexistuje jednotna metodika ich zaradenia do skupiny



(Ppn (TAP) 08-01) pre pripoistenia a tak v niektorych pripadoch su vsetky
zaCiatocné néklady rozdelené iba do skupin hlavného poistenia. Pokial’ by mal byt
klient informovany o priemernych roénych akvizi¢nych nékladoch iba pre
prislusnu skupinu zZivotného poistenia, museli by byt ro¢né poistné aj zaciato¢né
naklady zo skupiny ,,pripoistenia“ prerozdelené do ostatnych skupin podl'a ich
prislusnosti, inak by klient mohol dostat’ skreslent informaciu o skutoc¢nej vyske
priemernych ro¢nych akvizi¢nych nakladov v danej skupine.

CSOB :

1.

Poistnd doba nemusi byt’ vzdy jasna: existuju produkty, ktoré moze byt’ zjednané
az do 99 roku veku alebo st s prolongaciou (napr. pri unit-linked, poistenia v
podstate trvaju, kym ich klient nezrusi alebo poisteny nezomrie). Tu by bola
poistna doba do 99 roku veku?

Vykazovanie obstaravacich nakladov je manipulovatel'né a casové rozliSenie tu
tiez moze zohrat’ svoju rolu. Tu by muselo byt presne dané, ktoré polozky
Z Gctovnictva sa zahfiiat’ maju a ktor¢ nie, atd’.

Problém tu méze nastat’ pri zaCinajucich poistovniach: jednak zo zac¢iatku vacsinu
nakladov tvoria akvizi¢né néklady, a jednak nemaji historiu.

momentéalna kategorizacia produktov vo vykazoch NBS nie je takd, Ze jeden
produkt padne do jednej kategdrie: ak poistenie obsahuje pripoistenia, tak spadne
do dvoch kategorii (hlavné poistenie do jednej a pripoistenie do druhej). Podla
¢oho sa rozhodne (povie klientovi), aké st akvizi¢né ndklady na zmluvu? Budu sa
naklady na pripoistenia vy¢islovat’ zv1ast?




